
Neu: Entlastung im Workflow durch 
Hintergrundverbuchung

Haben Sie sich auch schon gefragt, wie Sie Ihre 
Verkaufssachbearbeiter von zeitraubenden Standards wie 
der Vorgangsumwandlung und dem Belegdruck entlasten 
können? Mehr Zeit schaffen, um auf Kundenwünsche 
einzugehen und neue Aufträge entgegenzunehmen?

Mit dem Zusatzmodul Business OPEN Hintergrund-
verbuchung stellen wir ein Werkzeug zur Verfügung, 
dass Ihren Arbeitsablauf von Routinetätigkeiten entlastet, 
damit Sie Ihre Mitarbeiterressourcen freier nutzen 
können. Hierbei unterscheiden wir die beiden Stränge 
Hintergrundbuchen und Hintergrunddruck.

Hintergrundbuchen:
Aufträge, Lieferscheine etc. ab einem zu definieren-

den Bearbeitungsstatus werden im Hintergrund eines 
aktiven Clients oder auch am Server automatisch in die 
nachfolgende Vorgangsstufe umgewandelt, während sich 
der Anwender im Vordergrund seines Arbeitsplatzrech-
ners bereits neuen Aufgaben widmet.

Alle in BO üblichen Arten der Belegerstellung können 
als Default konfiguriert werden.

Hintergrunddruck:
Sie möchten, dass Lieferscheine und Versandpapiere 

gleich im Lager ausgedruckt werden? Kein Problem. Star-
ten Sie dort den Hintergrunddruck auf einem eigenen Rech-
ner. Die Routine sucht automatisch die zu druckenden Vor-
gänge z.B. anhand eines definierten Bearbeitungsstatus und 
druckt die Belege mit einem vorbestimmten Formular aus.

Hintergrundbuchen und Hintergrunddruck können für 
jede beliebige Vorgangsdatei eingerichtet werden.

Der Preis des Moduls Business OPEN Hintergrund-
verbuchung beträgt 450,-Euro. Datenblatt

NETZWERK

GUBUS Software ist Gründungsmitglied der 4dwerk-
statt, einer Kooperation von 
4D Entwicklern aus Deutsch-
land, der Schweiz, der Nieder-
lande und der Slowakei.

Als Partner von 4D 
Deutschland ist die4dwerkstatt  
eingebunden in die Weiterent-
wicklung von 4th Dimension.

In monatlichen Seminaren 
stehen interne Weiterbildung 
und Austausch von Expertenwissen auf dem Programm.

Die Mitglieder der 4dwerkstatt unterstützen sich gegen-
seitig und könnten im Notfall (Datenrettung, Wiederinbetrieb-

nahme von Datenbanken, 
schnelle Bereitstellung von 
Entwicklerkapazität, Fehler-
suche) die Arbeit an den 
jeweiligen Softwareproduk-
ten weiterführen.

Dies zu wissen ist ins-
besondere für die Kunden 
kleinerer Systemhäuser 
beruhigend.

Informationen: http://www.die4dwerkstatt.de
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Herzlich Wi!komme" 
zum Sommer-Newsletter 
$on Business OPEN

Sehr geehrte BO-Anwender,
dieser Newsletter steht unter dem Motto 

Produktivitätssteigerung durch "Workflow-
Optimierung" im Betrieb. Business OPEN erweist 
sich hierbei als hilfreiches und flexibles Werkzeug.

Lesen Sie zu diesem Thema unseren 
Anwenderbericht auf Seite 2 und die Tipps und 
Tricks auf Seite 3 des Newsletters.

Wir machen in diesem Jahr Betriebsferien vom 
06. bis einschließlich 17. August. In dieser Zeit 
bleibt unser Büro geschlossen. In dringenden 
Fällen sind wir per email an wolter@gubus.de zu 
erreichen.

Wir wünschen Ihnen einen hoffentlich doch 
noch schönen und erholsamen Sommer!

Ihre GUBUS So"war#

http://www.die4dwerkstatt.de
mailto:wolter@gubus.de
http://www.gubus.de/Business%20OPEN/Datenblaetter/H-Verbuchung.pdf


Anwenderbericht KYOSHO Deutschland
BO WARENWIRTSCHAFT IM HANDEL: VERTRIEB VON FUNKTIONSMODELLEN

KYOSHO Deutschland gehört zu den führenden 
Funktionsmodellbaufirmen in Europa. Seit 1985 vertreibt 
das Unternehmen mit Sitz in Kaltenkirchen KYOSHO-
Modelle, Ersatzteile und Zubehör in Deutschland und dem 
europäischen Ausland.

KYOSHO Produkte erfreuen sich aufgrund Ihrer 
Qualität einer hohen Markt-Akzeptanz. Dieser Status wird 
von KYOSHO durch Marketingaktivitäten wie Sponsoring 
und Präsenz bei Wettbewerben sowie eine eigene 
Kundenzeitschrift gepflegt und ausgebaut.

Seit 1994 ist Business OPEN als integriertes 
Warenwirtschaftssystem in Vertrieb und Einkauf sowie als 
Management-Informationssystem bei KYOSHO im Einsatz.

Einem großen Teil der KYOSHO-Artikel (Modell-Autos, 
-Boote, -Flugzeuge u.v.m) wurde mithilfe der Business 
OPEN Bildverwaltung eine Grafik zugewiesen, welche z.B. 
die Identifizierung im Vorgang erleichtert.

Eine MIS-Statistik wertet die Artikelumsätze in BO nach 
Kunde und Warengruppe aus.

HÖHERE PRODUKTIVITÄT DURCH AUTOMATISIERUNG

Bei KYOSHO gilt es ein hohes Auftragsvolumen zu 
bewältigen. Business OPEN kann hierbei mit seinen 
Komfort- und Automatisierungsmodulen zur Produktivitäts-
steigerung beitragen:

Aufträge werden bei KYOSHO mit der Vorgangs-
Schnellerfassung von BO im System aufgenommen. In der 
Schnellerfassung sind nicht mehr alle Felder des Auftrags-
datensatzes zur Eingabe vorhanden. Eine wichtige Voraus-
setzung ist daher die Richtigkeit aller Stammdaten.

Um die Auftragssachbearbeiter von Routinearbeiten zu 
entlasten, erfolgen der Belegdruck von Angeboten und die 

Vorgangsumwandlung von Lieferscheinen und 
Rechnungen mithilfe des Moduls Business OPEN 
Hintergrundverbuchung (siehe S. 1 des Newsletters) 
automatisch auf einem eigens dafür abgestellten Rechner.

Kundenservice wird bei KYOSHO großgeschrieben. 
Ruft ein Kunde an und bittet um Auskunft über den Status 
seiner Bestellung, so kann der Kundenbetreuer alle bestell-
ten und gelieferten Artikel des Kunden in einer 
Spezialmaske zur Artikelverfolgung einsehen und über 
Preis und Verfügbarkeit eines Artikels Auskunft geben.

DATEV-SCHNITTSTELLE INTRASTAT-SCHNITTSTELLE

Zur zeitnahen Übergabe von Rechnungen aus der 
Warenwirtschaft an die Finanzbuchhaltung DATEV Rewe 
nutzt KYOSHO die Business OPEN DATEV-Schnittstelle 
im ASCII-Format.

Mithilfe der Business OPEN Intrastat-Schnittstelle 
meldet Kyosho die für die EU-Intrahandelsstatistik 
relevanten Warenverkehre aus der Warenwirtschaft an das 
Statistische Bundesamt.

ANBINDUNG EINER EXTERNEN SCANNER-LAGERVERWALTUNG

Als Individualanpassung wurde bei KYOSHO die 
Anbindung eines externen Scanner-Systems zur Lager-
aufnahme an die Warenwirtschaft realisiert, um die Erstel-
lung von Wareneingängen im System zu automatisieren:

Artikel, Bestellposition und Menge eingegangener Ware 
werden im Lager gescannt und in einem Textdokument ab-
gelegt. Der 4D Server überprüft das Dokument regelmäßig 
auf den Eingang neuer Datensätze und erzeugt bei Vorlie-
gen eines Neuzugangs einen Wareneingang pro Record.

Die Anpassungsfähigkeit an individuelle Kundenan-
forderungen erwies sich bei dieser Aufgabenstellung ein-
mal mehr als große Stärke von BO.

Ein Umstand, den man sich bei KYOSHO auch durch 
zahlreiche funktionserweiternde ExtOPs (z.B. zur Lager-
platzverwaltung oder Absatzplanung) zunutze macht, die 
von kundigen Anwendern vor Ort selbst erstellt wurden.

Homepage: http://www.kyosho.de
Anwendung: Warenwirtschaft, Handelsstücklisten, Bildverwaltung, Kreditlimitverwaltung, Fremdsprachen und- währungen, 
Assistent zur Artikelverfolgung, Hintergrundverbuchung, MIS, DATEV-Schnittstelle, Intrastat, zusätzlicher Mandant
Konfiguration: Ein 4D Server mit 20 Arbeitsplätzen.
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http://www.kyosho.de
http://www.gubus.de/Business%20OPEN/Datenblaetter/Bildverwaltung.pdf
http://www.gubus.de/Business%20OPEN/Datenblaetter/Bildverwaltung.pdf
http://www.gubus.de/Business%20OPEN/Datenblaetter/MIS.pdf
http://www.gubus.de/BODoku-Ordner/BODoku_book-351.htm
http://www.gubus.de/BODoku-Ordner/BODoku_book-351.htm
http://www.gubus.de/Business%20OPEN/Datenblaetter/H-Verbuchung.pdf
http://www.gubus.de/Business%20OPEN/Datenblaetter/H-Verbuchung.pdf
http://www.gubus.de/BODoku-Ordner/BODoku_book-672.htm
http://www.gubus.de/Business%20OPEN/Datenblaetter/Intrastat.pdf
http://www.gubus.de/Business%20OPEN/Datenblaetter/DATEV-Schnittstelle.pdf
http://www.gubus.de/BODoku-Ordner/BODoku_book-139.htm


VIEL ZEITERSPARNIS FÜR 
WENIG GELD:
FRAGEN & ANTWORTEN
Ich arbeite mit Handelsstücklisten. Bei 
zahlreichen Unterartikeln haben sich 
die Preise geändert. Nun muss ich die 
Preise der Stücklisten anpassen. Muss 
ich das manuell erledigen?

Nein. Bei sehr vielen Stücklisten 
wäre das auch nicht lustig. Business 
OPEN bietet eine kostenpflichtige 
Komfort-Funktion zum Preisupdate von 
Handelsstücklisten an:

Ausgehend von den Artikeln der 
untersten Stücklistenebene werden 
Einkaufs- und/oder Verkaufspreise 
ausgewählter Handelsstücklisten 
hierarchisch neu berechnet.

Preis: 450,- Euro. Doku lesen

Ich möchte die Bestellungen, für die 
Ware eingegangen ist, nach einer 
Nummernliste auf Papier auswählen. 
Gibt es eine Möglichkeit, die Suche 
nach Bestellnummern zu bündeln?

Ja. Business OPEN verfügt über 
eine Funktion zur Selektion von Vor-
gängen im Batch, zwecks stapelweiser 
Umwandlung oder sonstiger Weiter-
verarbeitung. Das zeitraubende Han-
tieren mit dem Sucheditor kann somit 
vermieden werden. Die Funktion ist in 
jeder Vorgangsdatei einsetzbar.

Preis: 250,- Euro. Doku lesen

Ein Kunde fragt am Telefon nach einem 
bestimmten Artikel. Ich muss Auskunft 
über Preis und Verfügbarkeit geben 
und den Kunden gleichzeitig über den 
Stand seiner Bestellung informieren. 
Wie schaffe ich das am schnellsten?

Mit der Schraubenzieherfunktion 
"Artikelverfolgung" von Business 
OPEN. Sie wurde eigens für die 
schnelle telefonische Beauskunftung 
eines anfragenden Kunden konzipiert.

In einer einzigen Maske kann der 
Anwender auf einen Blick Daten aus 
• Adresse (Rabatt, Liefersperre)
• Artikel (Preis, Text, Verfügbarkeit)
• Verkauf (Aufträge, Lieferscheine) und
• Statistik einsehen und bewerten.

Preis: 800,- Euro Doku lesen

NEU: FAX-KONTROLLE IM 
VORGANG
Ist die Faxsoftware 4-Sight Fax im 
Einsatz und ist gleichzeitig im Man-
danten die ProtokollFunktionDruck 
aktiviert, erscheint in den Vorgängen 
mit Protokollfunktion ein Fax-Symbol in 
der Eingabemaske.

Beim Anklicken des Icons stellt BO 
das Faxprotokoll zum Vorgang in ein 
Meldungsfenster:

Der Anwender kann so leicht Um-
fang, Datum, Adressat, Nummer und 
Erfolg eines Faxvorgangs überprüfen.

Infos zur Business OPEN Fax-Schnittstelle 
erhalten Sie direkt bei GUBUS Software.

NEU:-INCOTERMS IN DEN 
VERSANDBEDINGUNGEN

BO bietet in der aktuellen Version 
die Möglichkeit, in den Versandbedin-
gungen für das Auslandsgeschäft 
Incoterms (International Commercial 
Terms) einzupflegen. Zusätzlich kann 
der für die Versandklausel relevante 
Ort fix hinterlegt oder zur Abfrage im 
Vorgang bestimmt werden:

In Auftrag, Lieferschein und 
Rechnung wird der dem Incoterm 
zugewiesene Ort links neben der 
Versandbedingung angezeigt:

PROBLEM & ABHILFE
Hilfe! Ich habe den Vorgangsstatus 9 
mit "Auf Auswahl anwenden" zurück-
gesetzt. Aber etwas ging schief. Nun 
bekomme ich Runtime-Fehler.

Hier muss man wissen, was man 
tut! Manipulationen mit "Auf Auswahl 
anwenden" sollten generell nur in 
Ausnahmefällen vom Administrator 
ausgeführt werden.

Für den oben genannten Fall der 
Fälle gibt es nun auf Seite 2 des Sys-
temmanagerdialogs die Option "Status 
repair". Die Funktion sucht in allen 
Vorgangsdateien nach fehlerhaftem 
Inhalt im Statusfeld und korrigiert die-
sen. Die Suche kann je nach Datei-
größe einige Minuten dauern.
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http://www.gubus.de/BODoku-Ordner/BODoku_book-676.htm#pgfId-8506
http://www.gubus.de/BODoku-Ordner/BODoku_book-741.htm
http://www.gubus.de/BODoku-Ordner/BODoku_book-672.htm
http://www.gubus.de/BODoku-Ordner/BODoku_book-72.htm#pgfId-26164
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Internet: http://www.gubus.de

Verantwortlich: Dr. Martin Wolter
Redaktion: Hildegard Tutschku

Feedback:
Ihre Meinung interessiert uns. Teilen Sie uns bitte Ihre 
Anregungen und Wünsche zu Business OPEN und 
dem Newsletter mit:
mailto:tutschku@gubus.de

Neuer Interessent:
Sie kennen jemanden, der sich für unseren Newsletter 
interessiert? Bitte nennen Sie uns seine Email-Adresse:
mailto:dengel@gubus.de

Newsletter abmelden:

Falls Sie den Newsletter künftig nicht mehr erhalten 
möchten, können Sie sich hier vom Bezug abmelden:
mailto:dengel@gubus.de

Dieser Newsletter wurde als Serienmail aus Business OPEN versendet.
(Wie das geht lesen Sie hier.)
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BO 2006

Akt. BO-Version: Datum 02.08.2007 
(beruht auf 4D-Version: 2004.6)
Akt. 4D-Version: 2004.6 (Server und 
Clients 2004.6 müssen gemeinsam 
aktualisiert werden)

Ausblick

Die nächste 4D Version 2007 wird 
für Entwickler voraussichtlich zum 
Ende des Jahres 2007 erscheinen.

Achtung:

Wenn Sie mit Intel-Macs arbeiten, so 
sollten diese so viel Arbeitsspeicher 
wie nur irgend möglich enthalten.
Betreiben Sie BO auf Intel-Macs mit 
4D 2004.6. In dieser 4D-Version gibt 
es die Rundungsfehler in Wechsel-
wirkung mit Mac OS 10.4.8 nicht 
mehr. Oder aktualisieren Sie Ihr 
Betriebssystem auf Mac OS 10.4.10.

BO 2003

Akt. BO-Version: Datum 07.06.2006
Akt. 4D-Version: 2003.7 (wer keine 
4D-Probleme hat, kann bei 2003.4 
bleiben)

Achtung:

Release 2003.8r2 vom April 2006 ist 
wahrscheinlich die letzte offizielle 
Version von 4D 2003 (noch nicht von 
GUBUS Software freigegeben).

Die technische Weiterentwicklung 
wurde seitens 4D zum 30.06.2006 
beendet. Neue Clients können 
jedoch noch erworben werden.

Preiserhöhung durch 4D:

Der Update-Preis von 4D 2003 auf 
4D 2004 (BO 2006) erhöhte sich 
zum 01.10.2006 um 15 Prozent.

4D Zertifizierungsmatrix

http://www.de.4d.com/produkte/
zertifizierungsmatrix.htm

GUBUS ftp-Server

Wir halten auf unserem ftp-Server für 
Sie bereit:

• Akt. BO-Version 2003 und 2006
Download bitte nur nach Rück-
sprache! Oft enthalten die aktuellen 
Versionen nur kundenspezifische 
Erweiterungen, die nicht von 
allgemeinem Interesse sind.
• Akt. 4D-Versionen (Server, Client, 
Tools)
• BO pdf-Handbuch 2003 und 2006
• Neu eingerichtet wurde ein Ordner 
"upload", in den Sie bei Bedarf Daten 
hochladen können.

BO-Kunden erfragen die Zugangs-
daten für den ftp-Server und das 
Passwort bitte direkt bei GUBUS 
Software.

mailto:info@gubus.de
http://www.gubus.de
http://www.de.4d.com/produkte/zertifizierungsmatrix.htm
mailto:tutschku@gubus.de
mailto:dengel@gubus.de
mailto:dengel@gubus.de
http://www.de.4d.com/produkte/zertifizierungsmatrix.htm
http://www.gubus.de/BODoku-Ordner/BODoku_book-196.htm#Adresse%20Gespr%E4chspartner%20Serienmail-Versand%20aus%20BO



